Seguros, Saude, Capitalizagao e

Previdencia
Mudancas e Crescimento em 2019
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O ano de 2019 tem sido um periodo cheio de novos acontecimentos no mercado de seguros, tanto em
termos de regras, j4 vigentes ou ainda a serem cristalizadas, quanto em termos de novas iniciativas, como
por exemplo as Insurtechs (... e Fintechs).

Todos esses fatores vém alterando tradicionais comportamentos da industria de seguros, afetando
todos os players de mercado de diversas formas e intensidades.

Apesar disto, previsdes variadas no ano passado apontavam crescimento para o mercado segurador
em 2019, sendo que tais proje¢des indicavam entre 6,9% e 10,6%, com variagoes ainda acerca de
inclusio ou nio de DPVAT, mas com uma coisa em comum: Pessoas e Previdéncia seriam os setores que
figurariam como carros-chefes, previsao essa que se concretiza.

Utilizando-se dados estatisticos combinados, abrangendo o Mercado Segurador até o més de outubro
e Satide Suplementar até junho, apresenta-se o seguinte quadro de arrecadagio, em RS bilhdes:

Ramo 2018 2019  Variagao Obs.: 0 DPVAT apresentou de-
Capitalizagao 174 196  +126% crescimento entre 2018 e 2019,
Ramos Elementares sem DPVAT* 58,3 61,6 + 57 % razdo pela qual se verifica uma
Ramos Elementares com DPVAT* 62,5 63,3 + 13% razdo de evolu¢do menor nos ra-
Pessoas (risco) 34,1 383 +123% mos Elementares quando se acres-
Saide Suplementar 96,9 1042 + 75% centa aquele tipo de seguro. (bases
VGBL / Previdéncia Complementar* 89,0 103,8 +16,6 % CNSeg e Carta de Conjuntura do
Total s/ DPVAT 2957 3275 +10,8 % Setor de Seguros - Sindseg-SPf
Total ¢/ DPVAT 3582 3908  + 91% Sincor-SP)
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Essa constatacio de crescimento mais uma vez mos-
tra que, ainda que permaneca pequena a contratagio de
seguros pelos brasileiros em relagdo a mercados mais de-
senvolvidos no segmento, a industria securitaria nacional
continua firme no sentido da evolugao positiva,

A exemplo das mudangas na matriz de distribuicéo de
comercializagio de seguros no mercado, como ja vimos
desde 2018, ano que em ocorreu a inversio de posiciona-
mento entre o ramo de Automdovel, tradicional lider do
mercado, e o seguro de Pessoas, esta situagdo deverd se
repetir até o final deste ano.

Segundo dados da Susep (base SES), o valor de pré-
mio de seguros de 2019, até o més de outubro, soma R$
26,2 bilhoes para os ramos de seguros de Pessoas (sem
VGBL), contra R$ 22,8 bilhdes para os ramos de Auto-
movel. Para os dez primeiros meses deste ano em rela-
¢do a 2018, o crescimento na contrata¢do de seguros de
Pessoas foi de 12,6 %.

Verifica-se também, conforme o quadro ja apresenta-
do, que entre 2018 e 2019 os ramos de seguros de Pessoas
cresceram mais do que duas vezes o crescimento dos ramos
Elementares (sem DPVAT), devendo apresentar resultados
positivos mesmo apds a dedugio da taxa de inflagao.

Esses nimeros apontam para uma mudanga impor-
tante a ser devidamente estudada, objetivando o entendi-
mento dos motivos que a levaram a acontecer.

Importante registrar que no segmento de Previdén-
cia Complementar, segundo estudo executado este ano
pela Associagdo Brasileira das Entidades dos Mercados

Financeiro e de Capitais (Anbima), 58% dos brasileiros
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ndo possuem nenhum tipo de reserva financeira. Con-
siderando as modificagdes em curso nas regras da Previ-
déncia Social, isto tem o potencial de aquecer ainda mais
os planos privados de aposentadoria.

Somando-se a essas informagdes positivas, verifica-
-se nos dados acumulados até 0 momento a recuperagio
das margens de rentabilidade agregadas das seguradoras,
para as quais nos dois tltimos anos observou-se queda.
Com esse resultado, podera haver inclusive novos investi-
mentos que provavelmente afetardo de modo positivo os
varios setores desse mercado.

De toda forma, o mais importante ¢é registrar que o
crescimento do mercado de seguros, incluindo Previdén-
cia Complementar e Saude, tem sido resiliente e demons-
trado ndo somente sua for¢a, como também uma mu-
danca positiva do perfil de consumo em termos de busca
do apoio e seguranga econoémica que esses contratos, em
seus varios ramos e coberturas, podem oferecer aos indi-
viduos, as familias, 4 sociedade e a economia do pais. @

Dilmo Bantim Moreira

Presidente do Conselho Consultivo do CVG/SP, di-
retor de Relacionamento com o segmento de Pessoas e
académico da ANSP, administrador pos-graduado em
Gestao de Seguros e Previdéncia Privada, atudrio, mem-
bro da Comissdo Técnica de Produtos de Risco da Fena-
Previ e de Seguro Habitacional da FenSeg, docente em
Seguros de Pessoas, Previdéncia Complementar, Saude,
Capitalizagao, Atendimento ao Publico e colunista em
midias de seguros

13




